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SI BIEN EN ESTA EDICION HABLAMOS DE LAS
GRANDES OPORTUNIDADES QUE OFRECE

EL MERCADO MEXICANO, SIEMPRE RESULTA
INTERESANTE CONOCER UN PLAN ALTERNATIVO.

nte el entorno de incertirum-
bre que se vive en México en
materia econdémica, politica
y de seguridad, cada vez mas
empresarios mexicanos bus-
can salir del pais para invertir
y radicar de manera perma-
nente o temporal en Estados
Unidos, nuestro principal socio co-
mercial. Asi que, si has tomado la de-
cisién, una buena opcién es la Visa de
Inversionista E-2, visa de no inmi-
grante que les permite a los empresa-
rios extranjeros de paises con tratados
ingresar a EU para desarrollar y dirigir
una empesa en la que han invertido, y
también permite funciones ejecutivas,
de supervision y esenciales.

Y qué mejor que contar con la ase-
soria de un despacho profesional que
nos guie y apoye en todo el proceso
para su obtencién.

Alto Nivel entrevisté en exclusiva a
Hadley Bajramovic, CEO y fundadora
de Hadley Bajramovic Immigration Law
Offices, despacho que se dedica a ges-
tionar las green cards (visas) para que
mexicanos y personas de otras naciona-
lidades puedan vivir en EU de manera
legal a traves de invertir en el pais.

AN | Hadley, ;cuiles son los principales
beneficios que obtiene un mexicano al
acudirasudespacho?

Aqui lo mas importante que tiene el pro-
ceso de la Visa E-2 es que da la posibili-
dadalosmexicanos yalosciudadanosde
los 65 paises que tienen tratados con EU
de abrir un negocio, invertir en un nego-
cio o traer su negocio a este pais, y poder
trabajar, recibir su dinero en ddlares, te-
ner una vida en este pais, si asi lo quie-
ren, o viajar libremente de Méxicoa EU.
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¢Qué ventaja tiene hacerlo con nues-
tra firma de abogados? Que nosotros so-
mos de los pocos despachos que hacen
todo el proceso para obtener la Visa E-2,
de principioa fin: Primero se crea la em-
presa, se hace un plande negocios y lue-
go viene la parte legal, que se presenta
ante la embajada o consulado.

Las demas firmas de abogados, por
lo general, no incluyen el plan de nego-
cios o la formacién de la empresa; solo
hacen la parte legal, lo demds se tiene
que hacer por fuera.

AN | ;Cudles son los principales
requisitos para obtener la Visa E2?

Los nacionales del pais del tratado de-
ben poseeral menos el so%delas accio-
nes de la empresa; el duefio del negocio
debe poseer la nacionalidad del pais del
tratado; el solicitante potencial de E-2
es responsable de desarrollar y dirigir
el negocio, sirviendo al negocio en una
capacidad de supervision o ejecutiva;
o trabajar en un puesto que implique
habilidades esenciales para el funcio-
namiento de la empresa; y el negocio
debe apoyar la economia local.

AN | ;Cuil seria el monto minimo de
inversion?

No hay una cifra minima; de hecho, si
la gente se mete a la pdgina de Migra-
ciénde EU, no hay una cifra tinica, sino
que se manejan muchas. Pero hay que
matizar: puede ir desde un minimo de
20,000 ddlares, hasta lo que sea nece-
sario, dependiendo del negocio que se
vaya a abrir. A nosotros nos gusta mu-
cho poner cejemplos: si yo voy a abrir
una consultoria, estamos hablando de
una inversién no mayor a 30,000 dé-
lares; si yo voy a abrir una agencia de

autos, la inversién es mucho mayor.
Entonces, de eso depende la inversién,
del tipo de negocio.

AN | ;Se tiene que estar asociado con

un ciudadano estadounidense o puedo
comprar mi propio negocio; hacer la
inversion al 100%?

Pueden asociarse con un ciudadano,
con un residente, pero no es un requi-
sito. El aplicante puede ser dueno del
negocio al 100%, sea un negocio nuevo,
que ya existe o que sea una franquicia.

AN | ;Por dénde se debe empezar?

La primera decisién importante es con-
seguir una buena firma de abogados que
los represente, porque es muy impor-
tante saber lo que estin haciendo. No
necesitan tener nada hecho; por ejem-
plo, si eligen nuestro despacho, nosotros
hacemos todo. Primero, formamos la
empresa, con los nombres que el cliente
nos proporcione, siempre y cuando estén
disponibles. Posteriormente se hace un
plande negocios, que nosvadecir: donde
seva a instaurar el negocio, qué mercado
conviene o cuil no, y cémo lograr el éxito,
cémo consolidar el negocio en un perio-
do de cinco anos, periodo que se incluye
en el plan de negocios.

Posteriormente viene la parte legal,
donde se llenan las formas, los docu-
mentos personales y se junta toda una
carpeta que se manda a la embajada
de EU en México o al Consulado de

Ciudad Judrez, que son los que tienen
jurisdiccion del pais.

AN | Muchos mexicanos tienen
propiedades en EU, como Californiay
San Diego. ;Se puede abriruna empresa
en EU para que ese activo no tenga que
pagar tantos impuestos, como si fuera
partede la empresa?

Para todos aquellos interesados en el
negocio inmobiliario, nosotros trabaja-
mos en sociedad con otra empresa que
se dedica a esos proyectos. Ahi si hay
un minimo de inversién; por ejemplo,
tenemos casos donde algunos clientes
tienen varias propiedades en EU, en-
tonces lo que pueden hacer es obtener
una Visa E-2, donde esas propiedades
se ponen con la empresay se hace como
la administracién de la propiedad, que
ese también puede ser un negocio.

AN | En México hay mucha gente que
quisierairse a EU; tenerunavisa E-2.
;Con qué tipo de negocios es mas facil
obtener estaVisa?

No importa el negocio, tenemos de
todotipo:desde consultorias hasta res-
taurantes, pastelerias, tortillerias. Lo
importante es que sea un negocio real
y operativo, y que apoye la economia
local, generando empleos.

AN | Parece que es muy sencillo
obtenerestaVisa E-2...

Si, es mds sencillo que obtener la Visa
EB-s5. ;Por qué? Porque esta tltima es
una Visade inmigrante, que da unare-
sidencia permanente, mientras que la
E-2 es una Visa de no migrante, pero
que te permite trabajar y hacer la vida
en EU, sin obligarte a nada. La EB-5 si
te obliga a que el proyecto sea bueno,
dure por lo menos dos anos, contrates
por lo menos a 10 empleados de tiem-
po completo y te obliga a vivir por un
tiempo en EU. Ademds, para mante-

nerla después de dos anos, el negocio
debe estar bien, generando, operando;
si no, te la pueden quitar.

AN | Una persona que constituye una
empresa paraobtenerlaVisaE-2y después
de tres o cuatroanossevaalaquiebra,
pierde suVisa.;Qué sucede en este caso?
Aqui hay varias situaciones que se pue-
den dar. Desde hace afio y medio se
extendid el tiempo de duracién de la
Visa: de uno o cuatro afos, lo cual per-
mite echar andar un negocio, porque
en un ano era imposible. Si en esos
cuatro anos no se logra consolidar el
negocio, ;qué sucede? Tenemos clien-
tes que cambian de negocio; entonces,
dependiendo de cémo esté formada la
empresa, se hace el cambio de negocio.
Si, de plano, no funciond, no pasa nada:
simplemente no se renueva y la persona
mantiene su visa de turista, si la tiene.

AN | ;Hay mayor demandade sus
servicios, por lasituacion que se vive

en México, paraobtenerlaVisaE-2,e
invertiryviviren EU?

Definitivamente si ha crecido la de-
manda. Hoy no sabemos qué va a pasar
en México. La situacién tristemente es
incierta y mucha gente prefiere inver-
tir fuera. Mucha gente tiene ganas de
tener un Plan B, de que si algo sudece
en México tengan la opcidn de ir a EU
a invertir y vivir; de darle a su familia
unamejor calidad devida, mis oportu-
nidades, o ir y venir.

AN | Cuandounclientese acercaa
Hadley Bajramovic parabuscar laVisa
E-2,;quetanta certidumbre o seguridad
existe de que podra obtenerla?

Hoy por hoy, manejamos un porcentaje
de 99% de aceptacidén. Las unicas visas
que no son aprobadas es porque existe al-
g(in tipo de antecedente migratorio; que
se quedaron mas tiempo del permitidoen
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el pais; un antecedente criminal tanto en
EU como en México,... Pero mientras
el negocio sea real, operativo, que ellos
vean que va apoyar a la comunidad, no
hay ningiin problema.

AN | Sialgiin cliente tiene una
propiedad en EU, ;facilita la operaciony
laapertura de unaempresa en ese pais?
No es necesario que tengan absolura-
mente ninguna propiedad, y si la tie-
nen, tampoco afecta.

AN | ;Cudnto tiempo tarda el proceso
paraobtenerlaVisa E-2?

Nuestro tiempo de procesamiento
como oficina puede ser como de dos a
tres meses. Lo que no depende de noso-
tros es el tiempo para que la Embajadao
el Consulado nos dé una entrevista. Por
esohacemosun estimado de seis meses,
ya con visa aprobada. No me ha tocado
ver casos con menos o mds tiempo, ese
es el promedio. Nuestro trabajo puede
ser tan ripido como se necesite. El éxito
de nuestros clientes es nuestro éxito.

AN | ;Hay algin estimado en cuanto
aloscostos para obtener laVisaE-2a
través de su despacho?

Empieza desde los 17,000 délares y de
ahi varia de acuerdo al tipo de nego-
cio, si tienen familiares dependientes...
Todo eso se debe tomar en cuenta. No-
sotros, generalmente, hacemos coti-
zaciones personalizadas, porque cada
caso es diferente.

AN | ;Qué conviene mas para obtener
estavisa: constituir unaempresacon
unasola personao puede habervarios
socios?

Solo puede haber hasta dos socios: puede
ser una persona al 100% o dos personas al
50%. No puede haber mds de dos perso-
nas parala aplicacion de la Visa E-2.

AN| Si fuera con alguien en EU, ;podria
haber mas socios?

Mientras el aplicante sea dueno del
50% minimo del negocio, no hay pro-
blema; pero si es un requisito que sea
dueno del 50% y que la aporrtacion del
estadounidense sea similar. AN
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