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S I  B I E N E N  E S T A  E D I C I O N  H A B LA M O S D E  L A S  
G R A N D E S O P O R T U N I D A D E S  Q U E  O F R E C E

E L  M E R C A D O M E X I C A N O , S I E M  P R E  R E S U L  T A  
I N T E R E S A N T E  C O N O C E R  U N  P L A N  A L  T E R N A T I V O . 

nte el entorno de i n cerr i rum ­
bre que se vive en Mex i co en 
mater ia  economica ,  pol i t i ca 
y de seguridad,  cada vez mas 
empresar ios mex icanos bus ­
can sa l i r  de! pais  para i nvert i r 
y radi car  de manera perma­
nente o temporal  en  Esta.dos 

Un idos ,  nuesrro pr inc i pal socio co­
merc ial . Asi que ,  s i  has tornado la de­
c i s ion ,  una buena opcion es la Visa de 
I nvers ionis ta  E -2 ,  vi sa de no  i n m i ­
grante que J e s  perm ite a l o s  empresa ­
rios exrranjeros de paises con t rarados 
ingresar a EU  para desarrol lar  y d i r i g i r  
una  empesa  e n  la que  han  i nvert ido ,  y
tambien permite funciones ejecurivas ,
de supervis ion y esenc ia les .

Y que me jo r  que contar  con la ase­
sor ia  de un  despacho p rofes iona l  que 
nos guie  y apoye en  todo el proceso 
para su  obtenc ion . 

Alto Nivel enrrevisto en exclusiva a 
Hadley Baj ramovic ,  CEO y fundadora 
de H adley Baj ramovic Immigration Law 
Offices ,  despacho que se dedica a ges­
t ionar las green cards (vi sas) para que 
mexicanos y personas de otras naciona­
l idades puedan vivi r en EU de manera 
legal a t raves de i nverti r en el pais . 

A N  I Had l ey, ,cua l es son lo s  p ri nc i pa les  
benefic i os q ue obt iene un  mex i cano a l  
acud i r a su  despacho?  
Aqui lo mas imporranre q ue t i ene  el pro ­
ceso de l a  Visa E-2  e s  q ue da  la pos ib i l i ­
dad a los  mexicanos ya los c iudadanos de 
los  65 paises q ue t ienen tratados con EU 
de abri r un negocio,  invertfr en un nego­
cio o traer su negocio a este pais,  y poder 
rrabajar ,  rec ib i r  su  d i nero en dolares, te­
ner una vida en este pais , s i  asi lo quie­
ren , o viajar l i bremente de Mexico a EU.  
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<'.Que venraja t i ene  hacerlo con 1mes ­
rra fi rma  de abogados? Que nosor ros so­
mos de los pocos despachos que hacen 
rodo el proceso para obtener la Vi sa E - 2 , 
de pr inc ip io  a fi n :  Pr imera se crea la em­
presa, se hace un p l an  de negoc ios  y l ue ­
go  viene la pane  legal , que se presenra 
ante la embajada o consu lado . 

Las demas fi rmas de abogados ,  por 
lo  genera l ,  n o  i nc luyen e l  p lan de nego­
c ios o la  formac ion de la empresa ;  so lo 
hacen la pane lega l ,  lo demas se r i ene 
que hacer po r fuera . 

AN  I ,cua l es son los  p r i n c i p a l es 
req u i s i tos para obte ne r l a  V i sa E2? 
Los nacionales de!  pais  de! trarado de­
ben poseer  a l  me nos e l  so% de las accio ­
nes de la empresa ;  el duefio de! negocio 
debe poseer la nac iona l idad de! pa is  de!  
r rarado ; e l  so l i c i tante  potenc ia l  de E - 2  
es responsable d e  desarrol lar y d i r i g i r  
e l  negoc io ,  s i rv iendo al  negocio en  una  
capacidad de  superv i s ion  o e jecut iva ;  
o trabajar en  un puesto q ue i m pl ique
hab i l idades esencia les para e l  func io ­
namien to  de la empresa ;  y e l  negocio
debe apoyar la  economia local .

AN I ,cua l serf  a e l mon to m fn i m o  de 
i nvers i on ? 
No hay una c ifra min ima ;  de hecho, s i  
la genre se mete a la pag ina de M i gra­
c ion de EU ,  no hay una  c ifra {mica,  s ino  
q ue se m ane jan muchas .  Pero hay q ue 
mat izar :  puede i r  desde un min imo de 
20,000 dolares , hasra lo que sea nece­
sario,  dependiendo de! negocio que se 
vaya a abri r .  A nosotros nos gusta mu­
cho poner  e jemplos : s i  yo  voy a ab r i r  
una consul ror ia ,  es tamos hab lando de
una i nvers ion no mayor a 30 ,000 do­
lares ;  s i  yo voy a ab r i r  una agencia de

autos , la.  i nve r s ion  es  mucho m ayor .  
E n conces , d e  eso depende l a  i nvers ion , 
de!  r i  po de negoc io . 

AN  I ,Se  t i ene  q ue estar asoc i ado con 
un c i udada n o estadoun i de nse o puedo 
co m p ra r  m i  prop io  negoc i o; h acer l a  
i nve rs i on a l  1 00%? 
Pueden asoc i a rse con un c iudadano ,  
con un res i denre , pe ro no es un requ i ­
s i te .  E l  ap l i cante puede ser  dueiio de! 
negocio a l  100% , sea un negocio nuevo , 
que  ya ex is te  o que sea una  franqu ic ia .  

A N  I , Po r d6 nde se debe em peza r? 
La pr imera decis ion importante es con­
segui r una buena fi rma de abogados que 
los represente, porque es muy impor­
tante saber lo que estan hacienda. No 
necesitan tener nada hecho; por ejem­
p lo ,  si eli gen nuestro despacho,  nosorros 
hacemos todo. Primero, formamos la 
empresa, con los nombres que e l  cl iente 
nos proporc ione, s iempre y cuando esten 
disponi b les .  Posteriormente se hace un 
plan de negocios,  que nos va dec ir :  donde 
se va a instaurar el negoc io ,  que mercado 
conviene o cual no, y como lograr el exito, 
como consolidar e l  negocio en un perio­
do de cinco aiios ,  periodo que se incluye 
en el p lan de negocios . 

Posre r i o rmenre v iene  la pane lega l ,  
donde se  l lenan las  formas ,  los docu­
men tos person a les  y se junta  coda una 
carpeta que  se  manda a la e m bajada 
de EU en  Mexico o a l  Consu lado de 

C i udad Juarez , que son los  que r i enen 
j u ri sd icc i on de !  pa. i s .  

AN I Muchos mex icanos t i enen  
p rop i eda des en  EU ,  co mo Ca l i fo rn ia y 
Sa n D i ego. ,Se  puede ab r i r  una  empresa 
en  EU pa ra q ue ese act i vo no  t enga que  
pa ga r  t a n tos i m p uestos , como s i  fuera 
pa r t e de l a  em p resa?  
Para rodos  aq ue l los  i nt e resados en  e l  
negoc io i n mob i l i a r io ,  nosot ros t raba ja ­
mos en sociedad con o t ra e m presa que 
se dedica a esos  p royec ros . Ah i s i  hay 
un m in i ma de i nve rs ion ; por e j em plo ,  
tenemos casos donde a lgunos c l i entes 
t i enen var ias p rop i edades en  EU, en ­
tonces lo que  pueden hacer es obr ener 
una Visa E -z ,  donde esas prop i edades 
se ponen con la e m presa y se hace como 
la adm i n is trac ion de la  propiedad, que 
ese tamb ien  puede ser  un negoc io .  

AN I En Mex ico hay mucha gente q ue 
q u i s i e ra i rse a EU ;  tener  una v i sa  E-2. 
,con que t i po de negoc ios es mas fac i l  
obtener  esta Visa?
No i m porta el negocio ,  tenemos de
todo t ipo :  desde consultor ias  hasta res­
taurantes ,  pastele ri a s ,  tort i l ler ia s .  Lo
i mporrante es que sea un negocio real
y operativo ,  y que apoye la  economia
local, generando empleos .

A N  I Pa rece q ue es m uy senc i l l o  
obtener  esta Visa E-2 . . .  
S i ,  es  mas senc i l lo que obtener la Visa 
EB-5 .  l Por que? Porque esta u l t ima es  
una Visa  de i nmigrante , que da una re­
s idencia permanente, mientras que la 
E -2  es  una Visa de no m ig rante , pero 
que re permite  trabaj ar y hacer la vida 
en E U ,  sin obl igarte a nada .  La E B -s si 
re obl iga a que el proyecro sea bueno, 
dure por lo menos dos afios ,  contrates 
por lo menos a 10 empleados de t i em­
po completo y re obl iga a viv ir  por un 
t iempo en EU.  Ademas ,  para mant e -

nerla despues de dos afios,  el negocio 
debe estar bien, generando, operando; 
s i  no ,  te la  pueden quitar .  

A N  I Una  persona  q ue const i tuye una  
empresa para obtener la Visa E-2y despue.s 
de tres o cuatro a nos se va a l a  qu iebra,  
p i e rde su V isa .  ,Que sucede en  este caso?  
Aqui hay varias s iruac iones que se pue­
den dar .  Desde hace aiio y media se

extendio e l  t iempo de durac ion de la 
V isa :  de uno o cuarro aiios ,  lo  cual per­
mi te  echar andar un  negoc io ,  porque 
en  un aiio era imposible . S i  en esos 
cuatro aiios no se logra consol idar el 
negocio ,  �que sucede? Tenemos c l ien­
tes que cambian de negocio;  enronces , 
dependiendo de como este formada la 
empresa , se hace e l  cambio de negocio.  
Si ,  de piano , no funciono, no pasa nada: 
s implemente no se renueva y la  persona 
mantiene s u  visa de turisra ,  s i  la  r iene.  

A N  I , H ay m ayo r demanda de sus 
serv i c ios ,  po r  l a  s i tua c i 6 n  q ue se v ive 
en  Mex i co ,  pa ra ob tene r  l a  V i sa  E-2 , e 
i nvert i r y v i v i r en EU?  
Definit ivamenre s i  ha  crecido la de ­
manda .  Hoy no sabemos que va a pasar 
en Mexico.  La s i tuacion tr isreme nre es  
i nc ierra y mucha genre prefiere i nver­
t ir fuera . M ucha genre t iene ganas de 
tener un Plan B, de que si algo sudece 
en Mexico tengan la opcion de i r  a EU 
a invert i r  y viv i r ;  de darle a s u  fami l i a  
una me jor  cal idad de  v ida ,  mas oporcu­
nidades , o ir y ven i r .  

A N  I Cuando  un c l i e n te se acerca a 
Had ley Baj ra m ov i c  para b uscar l a  V i sa 
E-2,  ,que tan ta cert i d u m b re o segur idad
existe de que  podra obtener l a ?
Hoy por hoy, manejamos un porcenraje
de 99% de aceptacion. Las unicas visas
que no son aprobadas es porque existe al­
g(m t ipo de anrecedenre migratorio; que
se quedaron mis riempo del permirido en

L O S  E S TA D O S  M A S  C O M U N E S O AT R A C T I V O S  PA R A  
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el pais ; un amecedenre criminal tanto en 
EU coma en Mexico,  . . . Pero mienrras 
el negocio sea real, operarivo, que ellos 
vean que va apoyar a la comunidad , no 
hay n ing{m problema.  

A N  I S i  a l  gun c l i ente t i ene  una 
p ropiedad en  EU, ,fac i l i ta la operaci6n y 
l a  apertura de una  empresa en  ese pafs?
No es necesario que tengan absolura­
menre n inguna propiedad , y s i  la rie­
nen , rampoco afecta .

A N  I ,Cuanto t iempo tarda el proceso 
pa ra o btener  la  Visa E-2? 
Nuesrro riempo de procesamiento  
como oficina puede ser  coma de dos  a 
rres meses . Lo que no depende de noso­
tros es el riempo para que la Em bajada o 
el Consulado nos de una enrrevi s ta . Por 
eso hacemos un est imado de sei s meses , 
ya con visa aprobada . No me ha tocado 
ver casos con menos o mas r i empo , ese 
es  el promedio . Nuesrro rrabajo puede 
ser tan rap ido como se neces i re . E l ex. i to 
de nuesrros cliemes es nuestro ex i rn .  

AN I , H ay a l  gu n  est i m ado en  cuanto 
a l o s  costos para obtener l a  Vi sa E-2 a 
t raves de SU despacho? 
E m pieza desde los 1 7 ,000 dolares y de 
ah i  varia de acuerdo al t i po de nego­
c io ,  si r ienen fami l i a res dependienres . . .  
Todo eso se debe romar en  cuenr a .  No­
sotros , genera lmente ,  hacemos cot i ­
zaciones personal i zadas , porque cada 
caso es di ferenre . 

A N  I ,Que conv i e n e  mas para ob tene r  
es ta  v isa: const i t u i r  u na em presa con  
u n a  so l a pe rso na o p uede habe r va ri os
soc i os?
Solo puede haber hasra dos socios :  puede
ser una pcrsom al 100% o dos personas al
so%. No puede haber m5.s de dos perso­
nas para la aplicaci6n de la V isa E -2 .

A N  I S i  fuera con  a l gu i e n  e n  EU ,  , podria 
habe r  mas soc i o s ?  
M ienrras el  ap l icanre sea dueno de! 
so% m i n i mo del ncgoc io ,  no  bay pro­
blema ;  pero s i  es un  requis i to que sea 
duefio de! so% y que b aporraci6n de\ 
esradoun idense sea similar.  AN 
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